Cronograma de Actividades del Proyecto 
Capacitación en acceso al mercado internacional a grupos de agro-negocios, en las provincias La Vega, Santiago y Valverde de la República Dominicana.

	Actividades: 
	Entregable
	MESES

	
	
	Ene
	Feb
	Mar
	Abr
	Mayo
	Jun
	Jul
	Ago.
	Sep.
	Oct
	Nov
	Dic

	Objetivo  Específico 1: Aumentar  la capacidad de gestión comercial de los agro-negocios seleccionados

	Meta: 40   técnicos y agro-empresarios han sido  capacitados en gestión comercial.

	1
	Capacitaciones en elaboración de contratos y depuración de clientes.
	Informe de entrenamiento
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1
	Preparar y validar  paquete didáctico incluyendo ejemplos prácticos.
	
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.2
	Identificación y convocatoria del público meta (agro-negocios)
	
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.3
	Coordinación y logística
	
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.4
	Impartir los talleres sobre elaboración de contratos y depuración de clientes.
	
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	Acompañamiento técnico para establecer una estructura de gestión comercial para los agro-negocios seleccionados.
	Informe técnico sobre la estructura de gestión comercial.
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx

	2.1
	Análisis de la estructura de gestión comercial de los agro-negocios seleccionados.
	
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.2
	Propuesta de mejora de la estructura de gestión comercial.
	
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.3
	Seguimiento y orientación en la implementación de las mejoras a la estructura de gestión comercial.
	
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	Xx

	2.4
	Informe de progresos en el establecimiento de una estructura de gestión comercial mejorada.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	xx
	 
	 
	Xx

	3
	Establecimiento de un manual de gestión comercial¹.
	Manual de gestión comercial
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1
	Talleres participativos para elaboración del manual de gestión comercial.
	
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.2
	Elaboración del manual de gestión comercial.
	
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.3
	Presentación del manual de gestión comercial.
	
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4
	Intercambios de experiencias con importadores de productos frescos¹.
	Informe de intercambio de experiencias.
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 

	4.1
	Coordinación con importadores y clientes.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.2
	Preparación de la logística.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 

	4.3
	Realización e informe del intercambio de experiencias.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 

	Objetivo  Específico 2: Fortalecer la estructura de manejo financiero de los agro-negocios seleccionados.

	Meta: 40 agro-negocios han fortalecido su estructura de gestión financiera.

	5
	Entrenamiento en gestión financiera y manejo del crédito.
	Informe de entrenamiento
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.1
	Preparar y validar  paquete didáctico incluyendo ejemplos prácticos.
	
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.2
	Identificación y convocatoria del público meta (agro-negocios)
	
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.3
	Coordinación y logística
	
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.4
	Impartir los talleres sobre la gestión financiera y manejo del crédito.
	
	 
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6
	Establecimiento de un manual de gestión financiera.
	Manual de gestión financiera
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 

	6.1
	Talleres participativos para elaboración del manual de gestión financiera.
	
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6.2
	Elaboración del manual de gestión financiera.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6.3
	Presentación del manual de gestión financiera.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 

	7
	Acompañamiento en el establecimiento de una estructura de gestión financiera.
	Informe técnico sobre la estructura de gestión financiera.
	 
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx

	7.1
	Análisis de la estructura de gestión comercial de los agro-negocios seleccionados.
	
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.2
	Propuesta de mejora de la estructura de gestión comercial.
	
	 
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.3
	Seguimiento y orientación en la implementación de las mejoras a la estructura de gestión comercial.
	
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx
	xx

	7.4
	Informe de progresos en el establecimiento de una estructura de gestión comercial mejorada.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	xx
	 
	 
	xx


	Actividades: 
	Entregable
	Ene
	Feb
	Mar
	Abr
	Mayo
	Jun
	Jul
	Ago.
	Sep.
	Oct
	Nov
	Dic

	Objetivo  Específico 3: Aumento de la capacidad técnica de técnicos y agro empresarios locales   para el cumplimiento de los requisitos del mercado de exportación

	Meta: 100 agro-empresarios y técnicos han sido entrenados en el cumplimiento de los requisitos del mercado de exportación.

	8
	Entrenamiento a los técnicos involucrados y productores en cumplimiento de los requisitos del mercado de exportación.
	Informe de entrenamiento
	xx
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8.1
	Preparar y validar  paquete didáctico incluyendo ejemplos prácticos.
	
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8.2
	Identificación y convocatoria del público meta.
	
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8.3
	Coordinación y logística
	
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8.4
	Impartir los talleres sobre cumplimiento de los requisitos del mercado de exportación.
	
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9
	Intercambio de experiencia con agro-negocios que cumplen con los requisitos del mercado de exportación.
	Informe de intercambio de experiencias.
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 

	9.1
	Coordinación con agro-negocios.
	
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9.2
	Preparación de la logística.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9.3
	Realización e informe del intercambio de experiencias.
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	xx
	xx
	 
	 
	 
	 


6

